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Granit, schiste, marbre :'appel
au secours des producteurs de pierres

® En vingt ans, un tiers des entreprises francaises d’exploitation de ces matériaux naturels ont disparu.
® Les responsables du secteur demandent 8 Emmanuel Macron de protéger la filiére et ses savoir-faire.

MATIERES PREMIERES

Guillaume Roussange
— Correspondant a Rennes

1Is ont voulu graver leur mobilisa-
tion dans le marbre. Par I'intermé-
diaire de leur président, Bertrand
Iribarren, les professionnels du
Syndicat national des industries
des roches ornementales et de
construction, le Snroc, ont donc
adressé, le 20 mars, une lettre au
président de la République. Leur
objectif : alerter directement Em-
manuel Macron sur les dangers pe-
sant sur leur filiére, plus fragile que
celle de I'extraction de granulats
pour béton et autres matériaux
pour ballast, car soumise au feu
roulant des importations.

« Vous avez fait de la souveraineté
delaFranceunaxecentraldevotreac-
tion. Or, aujourd’hui, alors qu’elles
sont par essence un matériau bas car-
bone, 50 % des pierres naturelles utili-
sées en France pour l'aménagement et
la construction sont importées »,
salarment les représentants du Sn-
roc. La menace est trés sérieuse. En
vingtans, le secteur essentiellement
composé de spécialistes du bati-
ment (45 % des utilisations), du fu-
néraire (42 %) et de la voirie (13 %) a
vu disparaitre un tiers de ses entre-
prises. Elles sont désormais 640, to-
talisant un demi-milliard d'euros de
chiffre d'affaires, contre 939 en 2005.

Crise a bas bruit
« En termes d’emplois, les consé-
quences ont été encore plus graves,
beaucoup d’acteurs ayant réduit la
voilure ces derniéres années », peste
Bertrand Iribarren, lui-méme a la
téte de la société Carriére de Luget.
Depuis son siége de Pranzac, en
Charente, celle-ci emploie une cen-
taine de salariés répartis au sein de
neuf carriéres et de trois usines,
spécialisées notamment dans la
production de dallages.

Malgré son ampleur, cette crise

Plus de 60 % du granit est importé d’Espagne, du Portugal, voi

sestopérée a bas bruit. Et pour cau-
se : elle a essentiellement touché
des PME, voire des TPE. Dans
I'Hexagone, méme les rares majors
du secteur emploient moins de
250salariés; 160, par exemple, pour
T'ex-fleuron francais Rocamat, au
moment de son rachat par le cana-
dien Polycor, associé au promoteur
Verrecchia, en septembre dernier.
Le reste des effectifs de la filiere,
6.000salariés au total, estrépartiau
sein d'entreprises d'une dizaine de
personnes en moyenne, concen-
trées en Bretagne, en Occitanie, en
gogne ou en Nouvelle-Aquitai
ne. Pour les rescapés, il y adonc ur-
gence a agir. En Corréze ou dans le
Maine-et-Loire, les producteurs
dardoises naturelles ont déja quasi-

ment disparu et leur savoir-faire
avec. Idem chez les exploitants de
tuffeau, cette pierre jaune de la ré-
gion de Saumur (Maine-et-Loire).
Mémeles granitiers bretons sonten
danger, plus de 60 % des roches
étant importées d'Espagne, du Por-
tugal, voire de Chine. Une aberra-
tion « € ique et é ique »

ire de Chine (ici, une

e
carriére dans le Tarn).

nulat. « Un site de concassage peut
représenter 100 a 200 camions par
Jjour, contre un ou deux seulement
pour delapierred’ornement. Cen’est
pas du tout la méme chose et, pour-
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Tautre de 2.000 m? en calcaire de
Bourgogne, ont été passés au crible.

Résultat : en dépassant la seule
question du prix d’achat, souvent
30 % plus élevé coté francais, et en

tant, la légi: est i », dé-
plore Bertrand Iribarren.
« Gagner en visibilité »

pour Matthieu Goudal, président
de l'association Granit de Bretagne,
lapremiereaavoir obtenu,ilyasept
ans, une indication géographique
visant a protéger la roche.

Outre les distorsions de concur-
rence liées aux salaires, ces entre-

Pour inverser la tendance, les spé-
cialistesdela pierre dornementveu-
lent faire vibrer la corde patriotique

intégrant I’ desr

indirectes (cotisations sociales,
TVA, taxes, etc.) ainsi que les bénéfi-
ces environnementaux, I'étude a
démontré l'avantage compétitif des
pierres hexagonales. Dans les deux
cas, les roches espagnoles, turques

et, surtout, envir

ledes  ouchi aientde27 %a49 %
acheteurs publics. Dans ce but,le  plus cotteuses que les matériaux
Snroc a confié a la cellule économi- égi «Unautre i

que de Bretagne, qui regroupe I'Etat

prises ont aussi été victi dudur-
cissement de la législation environ-
nementale, qui les soumet aux

mémesrégles queles géants du gra-

En Bourgogne, la filiere passe
al'offensive sur le terrain judiciaire

Rassemblant 32 carriers,
faconniers, tailleurs

de pierre et sculpteurs,
l'association Pierre

de Bourgogne bataille pour
faire respecter I'indication
géographique obtenue

en 2018. Elle a déja rem-
porté deux proces.

Ilssontpassésalattaque. Les 32ad-
hérents, tous carriers, faconniers,
tailleurs de pierre et sculp de

teurs confrontés aux contrefacons
i tels que les spéciali:

du luxe, les exploitants bourgui-

gnons ont entrepris une « défense

active de I'IG ».

Un véritable travail de Sisyphe
qui occupe désormais 40 % du
temps du secrétaire général de l'as-
sociation. Sa mission : traquer les
fraudeurs, notamment sur Inter-
net, puis tenter d'établir une média-
tion. Autotal, une centaine de cour-
riers d’averti sont envoyés

l'association Pierre de Bourgogne
entendent faire respecter I'indica-
tion géographique (IG), obtenue en
juin 2018 pour garantir l'origine de
la roche. « Et préserver le tissu in-
dustriel », insiste Fabrice Descom-
bes, le président de I'association qui
fédére 95 % des acteurs dela filiére.
Ensemble, ils faconnent 2,8 mil-
lions de métres carrés chaque an-
née, emploient 800 salariés et tota-
lisent 300 millions d’euros de
chiffre d'affaires.

Un secteur qui pése donc dans
I'économie locale, mais que la
concurrence internationale a fragi-
lisé, tantau niveau de lacommande
publique que sur les marchés pri-
vés. « En plus, cette concurrence
s'opére en usurpant l'appellation
pourtant protégée », déplore le pré-
sident. Aussi, a I'image d’autres ac-

chaque année. « Dans I'immense
majorité des cas, il s’agit d'une mé-
connaissance de la législation et l'af-
faire se régle a 'amiable », constate
Fabrice Descombes.

Une méthode qui paie

Dans le cas contraire, l'association
n'hésite pas, aprés une mise en de-
meure, a ester en justice. Lamétho-
de paie. Les défenseurs de I'indica-
tion géographique ont déja
remporté deux proceés : I'un
en 2022, contre une société francai-
se qui mélangeait de la pierre de
Bourgogne et des pierres d'impor-
tation ; l'autre, I'année derniére,
contreune entreprise de revente de
travertin turc (une pierre calcaire),
commercialisé comme de la pierre
de Bourgogne. « Deux autres procé-
dures sont en cours et vont sans dou-

te finir au tribunal. La principale
concerne unegrande enseigne de bri-
colage qui, via sa place de marché,
laisse libre cours a ses revendeurs
d'utiliser I'appellation », détaille Fa-
brice Descombes.

Une centaine

de courriers
d'avertissement
sont envoyés
chaque année par
I'association Pierre
de Bourgogne.

Lassociation espére quen cas de
victoire, I'affaire fera jurispru-
dence. Un jugement favorable
reconnaitrait en effet la responsa-
bilité des plateformes, qui se re-
tranchent derriére leur statut d'hé-
bergeur, dans la commerciali-
sation des contrefacons. « Le pro-
bléme est que le nom pierre de
Bourgogne facilite le référencement.
On trouve donc des produits en PVC,
des boutons de porte, du béton préta
I'emploi... ainsi vendus en toute illé-
galité », poursuit le président de
T'association, estimant que ce com-
bat redonne de la visibilité a-
«vrais acteurs »delafiliere.— €

etdes Is de la construc-
tion, la réalisation d'une étude com-
parative. Deux chantiers, I'un de
5.000 m? en granit de Bretagne,

est que, par le biais de la redistribu-
tion, 70 % @ 75 % du chiffre d'affaires
des entreprises reviennent aux col-
lectivités », plaide Philippe Robert,
PDG de La Générale du Granit, une

«70%a75%

du chiffre d'affaires
des entreprises
reviennent

aux collectivités. »

PHILIPPE ROBERT
Président directeur général
de La Générale du Granit
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société de 120 salariés, en Ille-et-Vi-
laine, qui a participé a l'étude.

De quoi convaincre les collectivi-
tés de réorienter leurs marchés pu-
blics ? Les responsables du syndi-
catveulenty croire. Dautantqueles
appels d'offres peuvent, selon eux,
étre ajustés pour conditionner leur
attribution a l'emploi de matériaux
disposant d'une indication géogra-
phique. En dix ans, cinq pierres -le
granit breton, la pierre de Bourgo-
gne, un calcaire du Midi, les mar-
bres d’Arudy (Pyrénées-Atlanti-
ques) et de Rhone-Alpes -1lont déja
obtenue. Une sixiéme, la pierre de
Vianne, dans le Lot-et-Garonne, de-
vrait bientot rejoindre la liste.

« L'indication géographique per-
met a nos petites entreprises de ga-
gner en visibilité vis-a-vis des collecti-
vités, mais aussi de lutter contre les
usurpations d’appellation, a I'image
de la porcelaine de Limoges », re-
prend Matthieu Goudal, malgré
tout « confiant » dans I'évolution du
secteur. La preuve : aprés avoir diri-
gé différentes unités dextraction, il
se prépare a lancer, d'ici deux ans,
sa propre activité. Son fonctionne-
ment s'inspirera des méthodes de
production espagnoles et portugai-
ses, a savoir des sites trés automati-
sés, condition sine qua non de la
compétitivité dans le secteur. Un
projet qui devrait nécessiter un in-
vestissement de 3 a 5 millions
d'euros. Les responsables du Snroc
devraient étre regus fin mai au mi-
nistere de I'Industrie. m

Pérocheau, de I'art funéraire
aladécoration

Passée d'extracteur

a transformateur,
I'entreprise de Vendée
croit régulierement
en se diversifiant.

Emmanuel Guimard
— Correspondant a Nantes

Chez les Pérocheau, la pierre est
une histoire de famille depuis cinq
générations. Nicolas Pérocheau,
qui dirige aujourd’hui cette mar-
brerie installée aux Achards (Ven-
dée) et fondée en 1845, évoque les
«tirs de mines », du temps de son
grand-pére, dans la carriére de
Saint-Georges-de-Pointindoux,
marquant la limite sud du massif
armoricain.

Depuis, la carriére a été comblée
et la maison Pérocheau importe
Tl'essentiel des pierres quelle tra-
vaille du Brésil, d'Inde, d'Afrique
du Sud, du Gabon... La pierre fran-
caise,commele granitgris de Sido-
bre ou rose de Perros-Guirec, figu-
re a son catalogue, « mais ces
pierres sont trés connotées funérai-
re et peu prisées pour la décora-
tion », observe le dirigeant.

Du métier d'extracteur, Péro-
cheau est donc passé a celui de
transformateur. La PME s’est
dabord développée dans'art funé-
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raire - qui, malgré la concurrence
des produits importés, représente
un tiers de son chiffre d'affaires
avec plus de 300 convois par an -,
puis dans la marbrerie de décora-
tion etdu batiment. Lensemble ap-
prochera les 8 millions d’euros de
chiffre d’affaires cette année, en
croissance réguliére, avec un effec-
tif denviron 30 salariés.

«Un peu comme une
couturiére de quartier »
Pérocheau a investi prés de 3 mil-
lions d'euros I'an dernier dans son
outil industriel, dans l'ouverture
dunetroisieme érai

que le reconstitué, qu'il faut chauffer
et compresser. » Ces composites
s'avérent toutefois « plus faciles a
vendre et a mettreen ceuvre » du fait
de leur homogénéité.

Cettevaste palette de minéraux,
I'entreprise la transforme en plans
de travail, plateaux pour vasque,
habillages de douche oude chemi-
née. Elle fournit plus de 200 maga-
sins tels Comera, Porcelanosa,
Schmidt ou Arthur Bonnet. Mais
Pérocheau concoit aussi des meu-
bles, des tables en particulier, tout
ensachantse placer dansl'agence-
ment. « Le plan de travail a un peu

a Bretignolles-sur-Mer, mais aussi
dans l'acquisition d’une troisieme
marbrerie, lasociété GDBa Cholet.
« Nous sommes un peu comme une
couturiére de quartier ; nous devons
étre prés des clients », estime Nico-
las Pérocheau.

La PME travaille le granit, le
marbre, le calcaire, l'ardoise mais
aussi des matériaux reconstitués a
base de pierres naturelles comme
la céramique, le quartz ou le ter-
razzo, mélange de béton et de gra-
vier inventé dans lesannées 1930 et
de nouveau en vogue. « La pierre
naturelle reste accessible ; elle s’est
démocratisée, assure ledirigeant. Et
sa production est moins énergivore

Ivaudé la pierre et occulté un mé-
tier de marbrier, qui garde un énor-
me potentiel architectural, note Ni-
colas Pérocheau. On adore res-
taurer les meubles, recoller les
meilleures pierres. L'enjeu est de pé-
renniser ces savoir-faire dans la bel-
le marbrerie. »m

S

MILLIONS D’EUROS

Le chiffre d'affaires prévu

en 2024. En 2023, I'entreprise
a investi 3 millions

dans son outil industriel.



